春日花花上下杭活动方案
1、 [bookmark: _GoBack]活动背景
    为了进一步促进招商工作，延续春节人潮，为5月开街活动持续营造氛围，计划在3月至4月期间围绕“春日”“春日花花”等文化符号，开展「春日花花上下杭」主题活动。结合上下杭全新夜色景观，开展系列潮流打卡和探店消费产品等活动，以吸引年轻客群，通过达人探店，短视频、直播等新媒体营销推广方式，促进街区营商环境进一步火热。为上下杭注入新的活力，提振商户经营信心。
2、 活动时间
2025年3月-4月
3、 活动地点
上下杭历史文化街区
4、 活动内容
【版块一】演绎展演
    活动期间公共区域演绎不少于1场，特定社群演绎应有不少于2场展演，活动期间歌手演绎不少于12场，吸引特定客群来访，拍照打卡，从而形成优质用户生产内容，形成话题点，提高美誉度。提供演绎期间的音响、灯光等租赁，以及拉杆音响的采购等。
【版块二】活动美陈
迎合3、4月份的春日季节，打造街区氛围布置（春日主题系列美陈不少于5处）、三条簪或女性力量美陈1处，以美伦美焕的梦幻春日氛围布置为来往游客打造春日出游好心情。
【版块三】线上消费产品
打造上下杭周边商户线上消费产品，以日咖夜酒组合通兑形式以上下杭为辐射点，进行周边咖啡喝酒馆品牌招商，消费者可通过66元获得2家咖啡2家酒的兑换活动且通过集卡类形式进行打卡传播，打卡完成后可到兑换点进行抽奖或限量周边兑换。同时附带正餐198活动和代金券68抵100元活动增加消费的转换率。
【版块四】活动宣发
    本次活动宣传将大力铺排前宣，为活动落地流量做第一波有效引导，以官方自媒体+kol为主要宣发渠道，活动期间根据宣发需求，拍摄剪辑视频不少于8条，并拍摄照片作为宣发素材，以图文及视频作为主要传播媒介。在线下活动过程中通过活动美陈等产生优质UGC的产生与话题，产生第二波流量复利，吸引话题流量的继续倾斜，持续吸引来客。活动期间，通过小红书及抖音等渠道进行线上活动的推广，其中抖音发布不少于30个达人，100条云剪，3场直播。小红书平台不少于50位达人发布，30条图文直发，活动打卡周边礼品不少于2000份。
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